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HE) BYGMESTERPARTNERE

penfor HAR INDGAET ET NYT SPANDENDE 0G MALRETTET SAMARBEJDE MED BYP Fiiex - "

| DENNE PRASENTATION KAN | FA INDBLIK | HVEM PENFOR ER 0G HVAD DER BEDST KENDETEGNER 0S. MEN VI M@DER
MEGET HELLERE OP TIL EN UFORPLIGTENDE, ARLIG O0G KONSTRUKTIV SNAK. FOR VI ER LANGT MERE INTERESSEREDE | AT
VIDE HVAD JERES VIRKSOMHED STAR FOR, HVAD DER DRIVER JER 0G HVILKE SUCCESSER 0G UDFORDRINGER | OPLEVER.

HER FORTALLER VI GERNE HVORDAN VI ADSKILLER OS FRA RESTEN AF VORES BRANCHE OG HVORDAN VI SER
FORSIKRINGSMARKEDET UDVIKLE SIG | DE KOMMENDE AR.

VI GIVER OGSA INDBLIK I, HYORDAN VI KAN HJALPE MED, AT | SOM FORSIKRINGSKUNDER BEDST MULIGT SKABER ET
SOLIDT LOBENDE OVERBLIK, SOM GIVER JER DEN MEST SIKRE, TRANSPARENTE OG STABILE OVERGANG TIL NYE
FORSIKRINGSLEVERAND@RER.

VORES STRATEGI ER MEGET ENKEL. VI LYTTER TIL HVAD VORES KUNDER HAR BEHOV FOR, OG BYGGER DET | FALLESSKAB!
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AF DEDIKATION 0G PASSION!
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Mads Nordstrgm . Julia Victoria Jensson Kim Skafte Pedersen

Partner & Broker - Head of Strategy & Development ’ IDD Certified Broker Adm. Partner & Broker - Head of Quality g . ".’“
TIf: 30 30 15 50 ' oA TIf: 40 25 24 40 - TIf: 20 54 33 13 oy
Mail: nord@penfor.dk i ¥ N Mail: jjo@penfor.dk ' Mail: ksp@penfor.dk
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Sparens

DET TROR VI PA!

8. "7 Vi gar forrest og sikrer ‘=
procesoptimering og
sikkerhed i eget IT
system for at sikre lave /%
fremtidige

omkostninger.
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EKSISTENS GRUNDLAG BYGGER PA
NOGLE VARDIER SOM ALLE |
VIRKSOMHEDEN DELER.

VI TROR PA AT DET ER MED TIL AT
BYGGE EN SUND, LEVE- 0G

7 [T PENFOR
= En arbejdsplads hvor
= trivsel, anciennitet,
gleede og ejerskab

resulterer | et faelles

ansvar for vores

klienter.
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BETJENT AF ET p Med dyb indsigt | jeres virksomheds
FORSIKRINGSSELSKAB 5 profil, jeres vaerdleor, styrker og

j udfordringer, forstar vi jeres
forsikringsmaessige behov.

Nar vi indgar nye aftaler pa jeres vegne

gar den radgivende viden derfor ikke
ASSURAND@R o

Vi varetager 100% jeres interesser i
radgivningen og | skadessituationer.

Igennem vores internationale netvaerk
UNIBA Partners har vi adgang til alle
selskaber | markedet, og kender deres
styrker og svagheder pa produkt niveau.
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INSTALLATORPARTN ER KUNDECASE

@gaard A/S er en mangedrig samarbejdspartner til Penfor og Mads Nordstrem. En
kunderelation som vi er stolte af at repraesentere og en virksomhed som udviser en
sund moral og holdning til egne kunder, leverandgrer og deres omdemme generelt.

Forsikrinspreemier og Dakningsomfang er altid | hgjsaedet, men den langvarige
og stabile relation til forsikringsselskabet betyder ogsa meget i den daglige
handtering af skader og velfungerende administration.

“Vi har valgt benytte os af Penfor - Mads Nordstrom til at varetage

vores forsikringer. Tilliden og troen pa det langvarige sammarbejde har veeret afggrende for @gaards
seneste forsikringsudbud og en arlig preemiebesparelse pa ca. 250.000 kr. Det har

Vi har et godt samarbejde med Penfor og Mads Nordstrom. X b hp
resulteret | prisseetninger som vi sjaedent oplever.

Vi opfatter Penfor som en samarbejdspartner der varetager vores

o @gaards talmodige og professionelle tilgang, har ogsa betydet at nye

De laver en screening af markedet og de forsikringslosninger vi skal forsikringsselskaber | det danske marked, har abnet for udvidede dakningsomfang
bruge pé risiko, pris, dzekning. svarende til de bedste markedsvilkar, hvilket ogsa ager konkurrencesituationen.
Hurtige svar og tilbagemelding pa foresporgsler.” . g
Kunderealtioner som @gaard bekraefter for os | Penfor, at langvarige
Mads @gaard, Indehaver, 8gaard A/S samarbejdsformer altid bedst betaler sig.
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integrity first —
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OKONOMIEN

HONORAR - Vi tilbyder et
konkurrencedygtigt honorar, og
investerer tungt i vores egen
effektivitet og udvikling.

FACILITETER - Vi bygger
solidariske rammeaftaler og
faciliteter. Med med taet opsyn
pa at enkelte kunders
skadeforlgb ikke spolerer
fundamentet.

SADAN VIRKER DET!

FOKUSPUNKTER

SUND PORTEFQLJE - Er en
grundsten for Penfors ry hos
forsikringsselskaberne. Derfor
udfordrer og radgiver vi vores
kunder - dbent og eerligt.

RISIKO STYRING - En god pris
pa forsikringer er kun en
forudseetning hvis det samlede
skadesomfang haenger
sammen over laengere
perioder.

INNOVATIVT IT

AUTOMATISERING - Vi vil
meget hellere bruge vores tid
pa at radgive og forsta vores
kunders behov. Derfor
automatiserer vi administrative
tunge processer.

ADGANG & SIKKERHED -
Compliance og GDPR fylder
meget | vores samfund. Vi
sgrger for at det kun er
ngglepersoner hos vores
kunder og internt som har
adgang til jeres forsikringer.
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Vi bygger et datagrundlag som
styrker jeres forsikringsprogram og
fremtidige muligheder i udbud og det
frie valg af forsikringsleverandagarer.

| bidrager og er med pa rejsen.

Velkom til je b d er kan Ig jer f k inger, skader og
andre informatio vil gerne hav | foler jer g Ik ommen her
i Penfor. Vi vardsatter vores samarbej Jd e hgj J t, hve rf nsker at skabe

de bedste rammer for jer og jeres forsikringer’
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Innovativt IT SharePoint Safety
"
| samarbejde med farende Microsoft eksperter bygger vi et kundemiljg som er fuldt % Vores kundedatabase er struktureret | SharePoint hvilket skaber sikkerhed og
baseret pa de synergier, der ligger | den data vi arbejder med | vores daglige brug af |*| compliance som lever op til finanstilsynets krav.
bl.a. Microsoft365 pakken. L

Vi arbejder | det samme miljg som kunderne har adgang til, og det skaber en langt
Vores kunder er en integreret del af udviklingen og bidrager lgbende med input og _ bedre indsigt og opdateringsgrad i deres forsikringsprogram. Samtidig er det et

behov. Det adskiller os markant fra markedet, hvor salgspreegede CRM systemer miljg som taler sammen med de fleste forsikringsselskaber og kunders
dominerer. | kerneudvikling og API lgsninger.
B R

Automate ﬂ Kundeadgang
Vi bygger robotlgsninger som effektivereserer Microsoft 365 giver adgang til eget kundesite.
mange af de tunge administrative processer, ‘ll‘

Hvor vi arbejder aktivt hver eneste dag. Her
som ofte skaber forstyrrelser, flaskehalse og kan man finde forsikrings og skadesoversigter,

darlige oplevelser hos slutkunden. gkonomi bilag, mgde referater og udbud.

Det giver tid og plads til at fokusere! Og ' Vores lgsning giver ogsa fleksibilitet til
mulighed for tilstedeveerelse, der hvor det L skreeddesyede lgsninger hvilket flere af vores
virkelig skaber veerdi! kunder benytter sig af.
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